bonitrus: Mehr muss ich nicht wissen.




Auch in der New Economy stellt sich die alte Frage:




Zahlt der Kunde oder zahlt er nicht?




Die Prognosen

Die Situation

Die Zukunft liegt im e-commerce.
Ihre auch?

Man kann das Internet glorifizicren, Man kann es verdam-
men. Mue entzichen kann man sich thm nicht. Schon gar
nicht als Geschiiftsmann, dessen Blick nicht nur auf morgen,
sondern auf (ibermorgen gerichret ist. Schon heote liegt das
Handelsvolumen, das {iber elektronische Marktplitee abge-
wickelt wird, bei 10 Milliarden US-Dadlar,

Bei cinem prognostigicrten Wiachsoum von 206 % pro Jahr
wind es 2004 auf ca. 1.4 Billionen US-Dollar anstcigen. Das
heike Der Ameil des Umsatzes, der elektronische Marki-
pliitze durchEiuft, berrigr dann ca. 53 % des gesamiten Online-
Handels, Eindeutige Zahlen, von denen auch Sie profitieren
kinnen. Es Hegt gang bei Thnen.
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Erweitern Sie lhren Kundenstamm.
Nicht lhre Geschaftsrisiken.

E-commerce - das ist fir die meisien noch immer cine
Rechnung mit xu vielen Unbekannten. Was den Grofee)
daran hindert eineusteigen, ist der Mangel an Information
und Sicherbeit. Zu Recht. Denn traditionelle Tools des
Risikomanagements von Transaktionen greifen hier nicht
me b

Und wie sall man Vertrmauen ins c-husiness entwickeln, wenn
man sich fragen muss, mit wem man cigenthich Geschiilve
machi? Liefert mein Gegentiber auch zuverlissig! Ist or i er-
haupt solvent? Wie sichere ich mich ab? Soknge es darl
keine Khiren Antworten gibe, werden die meisten Onling-
Transaktionen das bleiben, was sie heute noch sind: die
boge Transformation bestehender Geschafisverhilinisse
ins Internet, Und cine Menge verpasster Chancen - finden
Sie niche?







